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Vieraugengesprach fir Wiederholer/in

Ziel: Du hast mit diesem Mitglied schon ein G.A.l.N.S.-Gesprach und ein oder mehrere Power 1-2-1s gefiihrt.
Ihr kennt Euch und vertraut Euch.

1. Datum ‘ 2. Beginn 3. Ende

4. Name ‘ 5. Firma ‘

6. Was ist nach unserem vergangenen Power 1-2-1 passiert? Was hat sich verédndert?

7. Wie nimmst Du meine Firma wahr und wie wiirdest Du mein Unternehmen anderen gegeniiber
darstellen/beschreiben? (Sichtbarkeitsebene)

8. Wo wiirdest Du mich und meine Dienstleistung/Produkte empfehlen/platzieren? (Sichtbarkeitsebene)

9. Was macht es Dir derzeit noch schwer, mich weiterzuempfehlen? (Vertrauensebene)

10. Welche Kontakte hast Du konkret, bei denen Du mich platzieren kénnest? (Geschaftsebene)

11. Was kann ich tun, um es fiir Dich leichter zu machen, mich zu empfehlen?
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