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Du wirst das eine oder andere Gewerk aus diesen Kontaktkreis bereits kennen. Eventuell gehört jemand schon bereits zu deinen aktuellen Kooperationspartnern. Dann schreibe diese in deine erste Einladungsliste. Stelle dir die Frage, was könnte sich alleine schon in dieser Beziehung ändern, wenn ihr euch ab jetzt wöchentlich zu einem Frühstück trefft um strategische daran zu arbeiten, euch gegenseitig die Türen zu weiteren Wunschkunden zu öffnen?

Meine Besucher sind: 

Name
Fachgebiet
Tel.
Ergebnis
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Wie?

Befülle deinen Kontaktkreis. Schreibe deinen Wunschkunden in die Mitte, gerne auch einen echten den du bereits hast. Schreibe dich selbst in einen der Außenkreise und 

befülle die restlichen Kreise mit Gewerken die ebenfalls deinen typischen Wunschkunden regelmäßig treffen und bedienen.
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Befülle deinen Kontaktkreis. Schreibe deinen Wunschkunden in die Mitte, gerne auch einen echten den du bereits hast. Schreibe dich selbst in einen der Außenkreise und 

befülle die restlichen Kreise mit Gewerken die ebenfalls deinen typischen Wunschkunden regelmäßig treffen und bedienen.
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Eine BNI Gruppe entfaltet ihr gréRte Kraft durch eine Doppelstrategie

1. hohe Diversitiat an verschiedenen Branchen

2. enge Zusammenarbeit von Experten und Unternehmern
zu einem Wunschkunden oder Kundennutzen.
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                       Eine  BNI Gruppe entfaltet ihr größte Kraft durch eine  Doppelstrategie 1 .  hohe Diversität  an verschiedenen Branchen  2 . enge  Zusammenarbeit  von Experten  und Unternehmern  zu  einem Wunschkunden oder  Kundennutzen .
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Wie?

Befülle deinen Kontaktkreis. Schreibe deinen Wunschkunden in die Mitte, 

gerne auch einen echten den du bereits hast. Schreibe dich selbst in einen 

der Außenkreise und 

befülle die restlichen Kreise mit Gewerken die ebenfalls deinen typischen 

Wunschkunden regelmäßig treffen und bedienen.
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